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本期关注：四川邮政推进重点农产品“一品一策”体系化建设

近年来，攀枝花市邮政分公

司在四川省邮政分公司的大力支

持下，围绕攀枝花市发展大局，积

极服务乡村振兴，以惠农合作项

目为抓手，通过直播带货、“919 电

商节”“销售+基地”、社区团购等

多种渠道，助力攀枝花芒果“销得

好、运得出、收益佳”，用高品质、

好口碑的邮政服务，助力越来越

多的百姓实现增收致富。

今年以来，攀枝花芒果项目

实现助农销售额 2600 万元，同比

增长 550%；为农户发放融资 E 贷

款 597 万元；联动寄递造包 67.85

万件，实现寄递收入 402 万元；协

同物流收入 64 万元；带动代理金

融余额增长 3354万元。

“通过直播带货助力攀枝花

芒果销往全国，为更多百姓带去

便利，是四川邮政惠农服务的生

动缩影，更是中国邮政服务乡村

振兴的真实写照。”四川省分公司

党委书记、总经理陆洪志说道。

对 攀 枝 花 农 民 而 言 ，芒

果是全家收入的重头。2023

年，攀枝花市芒果种植面积

超 100 万 亩 ，预 计 产 量 达 60

余 万 吨 ，较 去 年 提 高 约

20%。“但芒果的平均离地价

格较去年同期有所下降。”攀

枝花市农业农村局市场科科

长胡相说，针对芒果销售价

格低的问题，攀枝花市农业

农村局和市邮政分公司等国

有企业政企合力组建了“攀

果”产业发展联盟，开展了稳

价销售工作。“在物流环节，

攀枝花邮政探索建设‘攀果’

寄递物流专线，在成都建立

前置仓，通过‘攀枝花本地直

发+成都前置仓’的模式，共

发运芒果超 60 万件，件均节

约物流成本 1.4 元，平均运输

时 限 缩 短 24 小 时 以 上 。”胡

相说。同时，在邮政等国企

的收购带动下，民营收购点

也纷纷调价收购，稳定了芒

果的价格。

“在一众国企队伍中，邮

政的农味儿最足、最接地气，

和农民的感情也最好。”攀枝

花市农业农村局党组书记、局

长伍从银表示，在农邮合作方

面，攀枝花邮政推进得好，邮

政在助力攀枝花乡村振兴上

彰显出新时代的国企担当。

乡 村 振 兴 ，国 之 大 者 。

在服务乡村振兴的征程中，

四川邮政扛起责任，依托邮

政资源禀赋，创新打造形成

涵盖农业产业全链条的“政

府 引 导 +邮 政 支 撑 +合 作 社

牵 引 +农 户 生 产 +上 下 游 企

业对接”的多方合作助农增

收 新 模 式 ，构 建 了“ 农 民 获

利、消费者获益、邮政获客、

政府获赞”的邮政惠农生态，

为巴蜀大地乡村振兴积极贡

献邮政力量。

“没想到 30 万贷款这么

快就在邮储银行贷到了，真方

便！”9 月 19 日，在邮储银行攀

枝花市仁和支行乡村振兴金

融服务站，仁和区大龙潭乡新

街村村民杨学斌握住仁和支

行农村营业部主任涂洋的手

说：“太感谢了，一下子解了我

的燃眉之急！”今年芒果种植

季，杨学斌要给自家 100 亩的

芒果树铺设水管，还想去外省

考察一番，因此，急需 30 万元

贷款。

过去，融资难是果农普遍

面临的一个难题。扩大芒果

种植面积、升级相关农业设施

都需要现金支撑。为了让当

地村民享受到更便捷的金融

服务，邮储银行攀枝花市分行

依托乡村振兴金融服务站了

解农户的融资需求，制定贷款

方案，解决他们的实际困难。

今年 1月至 10月，攀枝花

邮政协同攀枝花市分行，为

3138 户芒果种植户发放涉农

贷款 4.9 亿元；四川省分公司

协同四川省分行发放涉农贷

款 105亿元，结余 1036亿元。

规模化种植后，如何将芒果

销售出去？攀枝花邮政在电商

直播上下了“真功夫”。今年 9

月，借助邮政“919 电商节”，攀枝

花邮政的市级抖音直播团队在

四川省分公司直播团队的指导

下一鸣惊人。从 9 月 4 日直播团

队外出学习，到 10 日正式开播，

抖音号“中国邮政集团有限公司

攀枝花市分公司”在短短一周时

间，便累计销售了 1.3 万件芒果，

销售额达 30 万元，新增了 1 万名

粉丝，成功打响了邮政助力攀枝

花芒果销售的“第一枪”。

好的销售成绩离不开专业

的直播团队。攀枝花邮政员工

夏 姣 就 是 直 播 团 队 中 的 一 员 。

作为一名网购达人，她对直播并

不陌生，但成为一名带货主播却

是一种“痛并快乐着”的新奇体

验。通常完成一次直播需要 5

到 6 个小时的时间，她不仅要长

时间地坐、长时间地说，还要在

粉丝面前保持良好状态，这十分

消耗精力。为了直播，夏姣注意

保护嗓子，不断学习各类直播知

识，逐渐掌握了很多直播技巧。

她说：“比如抖音直播的规则很

多且变化太快，直播时要用语规

范，要保持较快的语速，还要及

时回答各种问题，做好互动，这

样才能有效增加订单数量。”功

夫不负有心人。从 9 月 7 日直播

2 小时 39 分钟销售额仅有 1048

元，到当月 10 日直播 5 小时 16

分钟销售额达 2.25 万元，再到当

月 17 日 单 日 直 播 5 小 时 43 分

钟，销售额首次突破 10 万元，夏

姣 这 一 天 就 帮 助 果 农 卖 掉 了

4500余件芒果。

“17 日那天，团队账号在抖

音 带 货 榜 水 果 榜 单 中 排 名 第

一。”攀枝花市分公司渠道平台

部副经理甘爽说，“直播时团队

发 现 产 品 的 摆 放 、场 景 的 打 造

对 订 单 生 成 至 关 重 要 。 有 一

次，在小沙坝直播效果不好，我

们 便 迅 速 调 整 到 大 龙 潭 乡 ，那

里的芒果仓储中心能更好地展

示 芒 果 ，销 售 额 一 下 子 就 提 升

了 50%。此外，芒果在手机直播

画 面 中 的 占 比 也 能 影 响 销 售 ，

这些都是我们团队一点一点摸

索出来的。”

“除了攀枝花直播队伍，省

分公司‘四川严选’直播团队也

为攀枝花芒果项目倾注了大量

心血。”四川省分公司市场营销

部辜东梅说，攀枝花邮政是四川

省分公司“1+N”直播 IP 矩阵项

目孵化的首选地，省级电商直播

项目组进驻攀枝花市分公司，累

计带动各平台销售攀枝花芒果

超 2100万元。

初冬时分，芒果种植户杨

迎春高兴地从邮储银行营业厅

走出来。几分钟前，他刚存下

10 万元，这是今年芒果上市以

来杨迎春存入的最后一笔芒果

销售款。杨迎春是攀枝花市仁

和区大龙潭彝族乡混撒拉村的

芒果种植户，家中种植了 40 多

亩芒果。自今年 6 月以来，全

家 已 经 卖 掉 了 芒 果 17 万 斤 。

“我还只是我们兵之初合作社

的一个成员，我们合作社理事

长普国兵管理着 12 万亩的芒

果树呢。”杨迎春说。

按照杨迎春的指引，记者

走进位于混撒拉村的兵之初合

作社芒果基地仓储中心，看到

几辆大货车正将采摘后的芒果

送来。等候在此的村民们熟练

地将芒果卸下，再将芒果进行

筛选后分别装入 3斤、5斤、9斤

等不同规格的纸箱中。“从 6 月

到 现 在 已 经 寄 递 了 200 万 斤

了！”普国兵笑着说，他的芒果

合作社吸纳了附近村寨 380 户

果农加入。之所以敢将芒果种

植规模做得如此之大，一个很

重要的原因是与邮政的合作给

了他信心。“过去，我们的合作

社成员力量单薄，经常被果贩

子压价，资金回款慢，有时甚至

还拿不到货款。现在好了，邮

政收购量大，且资金安全。只

有给村民们找一个这样靠谱的

合作方，才能确保芒果销得好、

运得快。”普国兵说。

对攀枝花邮政来说，找到

普国兵这样的优质客户绝非

偶然，这还要归功于李京泽。

李京泽是攀枝花市仁和区邮

政分公司的中部区域经理，其

主要工作就是寻找、筛选农业

产业基础好、有致富带头人的

乡村，并建设村级邮政综合服

务便民站，将邮政服务下沉到

村一级。

这工作说来简单，做起来

难。为了在攀枝花市 230 个行

政村里找到合适的目标，去年

初，像李京泽一样的 7 个区域

经理开始在仁和区、盐边县试

点摸索。

“那段时间是真的辛苦。”

李京泽说，有时开车一天来回

跑 200 多公里都没有找到一个

合适的人选，有时进村了又发

现其产业不合适或人家不愿意

合作。但他一直坚持寻找合适

的合作对象，今年初，他见到了

普国兵，经过沟通，双方达成共

识，并很快在新街村设立了村

级邮政综合服务便民站。

有了村级站点，普国兵就

有了更多的时间和精力同合作

社成员专注于芒果树的种植管

理了。“今年，成员们共同出资

铺设了用于芒果树灌溉的水

管，前后共覆盖了 2 万多亩地，

芒果增产明显，品质大大提高，

这才是我们擅长做的事。至于

寄递，就交给了邮政的村级站

点和区域经理李京泽，卖一件

芒 果 的 总 成 本 直 接 降 低 了

15%。”普国兵说。

双向奔赴 便民服务站搭建合作基础1
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直播发力
邮政严选带动芒果热销

实力加持 金融服务站解决融资难

硬核守护 组建“攀果”联盟稳定价格

攀枝花邮政直播团队主播在芒果园里直播。

邮政工作人员在芒果种植园走访。

邮政综合便民服务站遍及村镇。

——从一个芒果看四川邮政助力乡村振兴

出圈记
装满芒果的邮车驶出兵之初合

作社芒果基地仓储中心。

四川省攀枝花市地处川滇交界部，这里集聚了“南方热量，北方光照”的优越条件，是我国三大优质芒果产区之一。

2023年，攀枝花市芒果种植面积达 100余万亩，占全市特色水果种植面积的85%，成为当地乡村振兴的重

要产业。

四川省邮政分公司以芒果特色产业为切入点，在攀枝花打造了集团级基地农产品项目——攀枝花芒果项

目，充分发挥邮政商流、物流、资金流、信息流“四流合一”禀赋优势，提供集芒果基地建设、寄递、销售、

金融服务为一体的综合化解决方案，获得良好实效和社会广泛赞誉。

一个芒果的出圈之路，是四川邮政推进重点农产品“一品一策”体系建设、助力产

业兴旺和乡村振兴的生动实践。

□本报记者 万多多 通讯员 刘静 文/图


