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一线风采

综合新闻

动 态

本报讯 （记者 王淼） 广东

省邮政分公司从 7 月起，整合优

化全省邮政技术维保资源，组建

省邮政集中维保中心，深入推进

设备集中维保体系建设，推动全

省设备集中维保从业务集中向机

制变革转变，实现维保模式新突

破。

据 悉 ，广 东 邮 政 于 2022 年

率先在全国邮政成立了全省设备

集中维保小组，依托广州邮区中

心的技术维护团队，统一负责全

省邮政设备集中维保，取得了初

步成效。

广东邮政将着力打造“一中

心、两组合、五统一”的设备集中

维护新模式：组建“省集中维保中

心”，以广州邮区中心现有维护人

员为主，在省分公司指导下，统一

负责全省网运投递工艺设备集中

维保，建立权责对等、单独核算、

实体化运作的技维架构。实行

“集中维护+技研改造”组合，通

过集中维护，实施日常保养、计划

性及专项巡检整修和故障应急抢

修；通过技研改造，实施工艺优化

和流程再造。做到“五个统一”，

即统一工艺规范、统一维护保养、

统一技术改造、统一备件库管理

和统一成本管控。

在工作职责方面，广东邮政省

集中维保中心主要负责全省网运

投递工艺设备集中维护、技研改

造、备件总仓管理等工作。在集中

维护方面，省集中维保中心负责组

织实施全省工艺设备的日常值机

保养、计划性维护、专项（深度）检

修、应急故障抢修，协同做好省内

工艺设备年度巡检、大型工艺设

备性能测试工作，提供关键核心

备件自主维修服务。在技研改造

方面，省集中维保中心将根据各

处理中心工艺断点、难点和痛点

问题，制定解决方案，实施技术升

级和工艺优化，协同制定全省工

艺设备标准化的技术规范，推动

工 艺 设 备 电 控 自 主 集 成 安 装

“DIY”工作。在备件库管理方面，

省集中维保中心负责全省工艺设

备备件总仓日常运作管理，结合

“备件系统+中心本地库”的形式，

集中管理设备备品备件库，负责

设备核心备件以及零配件的管

理、供应和调拨等工作。省集中

维保中心组建后，各市分公司和

省际中心等单位设备维保工作，

原则上由省集中维保中心直接承

接，各单位与省集中维保中心直接

签署协议，按量计价，价格原则上

不高于原单位成本或市场报价。

广东邮政推进全省设备集中维保

□王蓉蓉 程晨

“最近，天气变化多端，一会

儿高温暴晒，一会儿大雨倾盆。

眼瞅着田里的玉米都成熟了，我

们都快急死了。多亏永嘉邮政

每天都派人来帮我们收玉米，可

帮大忙了！”7 月 2 日，在浙江省

温州市永嘉县西源乡的永嘉牛

奶玉米地里，岩舟高山果蔬专业

合作社的农户谷杨南一边掰着

玉米，一边激动地说。

永嘉县邮政分公司把农户

的难事当作自己的大事。农户

缺资金，他们帮着找；玉米一成

熟，他们帮着收；玉米卖不出，

他们帮着卖。广大农户纷纷竖

起大拇指，称赞邮政服务。

“去年，我们资金链上出了

点儿问题。眼看着就要到玉米

收 获 的 时 间 了 ，可 急 死 我 们

了！好在谢屈旺知道后，立即

帮我们联系了邮储银行，给我

们办理了 30 万元贷款。”农户

谷建如感激地说。

谷建如口中的谢屈旺，是

永嘉县分公司岩头营业部经

理。在日常走访过程中，谢屈

旺遇到农户有资金需求，便帮

忙联系邮储银行，为农户定制

惠农便捷贷款方案，帮助农户

渡过难关。“在力所能及的范

围内能够真的帮到农户，我觉

得很高兴。”谢屈旺挠着头憨

笑道。

“最近，正是永嘉牛奶玉米

成熟的季节，我尝过了，口感香

甜，大家抓住机会赶紧上架邮

乐小店。”全国邮乐小店金牌店

主、来自温州市苍南县的李蕾

蕾在微信群内和其他店主分享

经营感受。

永嘉牛奶玉米品质好、口

感佳，但因地理位置偏远、运

输困难，曾经很长一段时间都

是就近销售。为了打开销路，

温州市邮政分公司通过邮乐

小店、社区团购群、邮乐直播

等线上渠道开展助农销售活

动，吸引了许多“回头客”带着

新客户纷纷抢购，逐步提升了

永嘉牛奶玉米的口碑，一波接

一波的订单让农户乐得合不

拢嘴。“这两年邮政帮我们卖

出了不少玉米，让我们种植时

有了更足的底气。”谷建如欣

慰地说。

“每年玉米成熟的这段时

间，我每天都会开着邮车来收

玉米。农户和玉米都等不起，

一定要又快又好地采收！”邮车

驾驶员陈明说。为了让更多人

品尝到鲜甜的牛奶玉米，永嘉

县分公司充分发挥邮政协同优

势，全程参与玉米采收、分拣、

发运流程，并派专车直达种植

基地，开辟寄递“绿色通道”，确

保所有玉米新鲜采收、特殊包

装、小心装车，让客户收到的玉

米完好无损、味美如初。

截至 6 月底，永嘉县分公

司共助农销售玉米约 1.5 万公

斤，金额达 19.5万元，以实际行

动为乡村振兴添砖加瓦。

玉米飘香 有我“邮”你

本报讯 （山西记者 裴效华 通讯员 胡美琦） 今年

以来，山西省太原市清徐县邮政分公司积极打造同心圆

双引流协同发展模式，线上推进数字化转型，线下打造便

民服务场景，实现网点站点双向获客、蓄客、活客。截至

6 月底，清徐县分公司累计开展引流活动 43 场，邮乐购站

点转介客户 427 户，代收代投邮件 20.25 万件，绑定“中邮

E 通”且产生业务的站点数达 108个。

清徐县分公司组织各金融网点有针对性地开展线上

宣传及客户引流活动，吸引站点客户到网点兑换奖品。同

时，通过发放抵扣券等方式引导客户下单社区团购商品，

实现线下向线上引流。

本报讯 （内蒙古记者 李志男 通讯员 张俊峰） 近

日，内蒙古自治区农牧厅在乌梁素海景区建设的内蒙古

优质农畜产品展销中心，正式面向游客开放。内蒙古自

治区邮政分公司在展销中心设立了“乌梁素海·水生态”

主题邮局，进一步打造乌梁素海“水生态”品牌。

位于乌梁素海的内蒙古优质农畜产品展销中心甄选

全区 12 个盟（市）农畜产品精品，集展示、销售、品鉴、休

闲等功能于一体。“乌梁素海·水生态”主题邮局设有农副

产品、政务图书、文创产品、集邮产品等展区，并精心准备

了乌兰牧骑套装明信片、乌梁素海景区明信片和纪念封、

主题纪念戳，以及具有内蒙古文化特色的文创产品，以满

足游客多元化的需求，因而深受广大游客欢迎。

本报讯“请问：是阆中市邮政分公司吗？我是江南

街道办事处农业服务中心。我们办事处有一个种植大户

的一块土地种植作物快绝收了，你们能到现场指导吗？”7

月 10 日，四川省阆中市邮政分公司惠农工作组接到江南

街道办事处的求助电话，随即赶往种植基地。这是惠农

工作组助农解困的一个缩影。

该分公司惠农工作组自成立以来，积极帮助当地农

民合作社、家庭农场、种植户等解决农技方面的问题，并

提供“五免服务”，即免费配方、免费测土、免费技术指导、

免费无人机施药和基地拍摄、免费种植示范，为他们节约

资金，助力增收增产。目前，惠农工作组已为 100 余家合

作社、家庭农场提供不同类别的“五免服务”，得到阆中市

农业农村局、商务和经济信息化局、农业服务中心以及种

植户的高度赞赏。 □侯兵

7月 4日—5日，邮储银行湖南省分行举办了以“强素

质 提能力 建新功”为主题的 2023 年度柜员比武大赛。

本次比赛分为个人赛和团体赛，来自各市（州）分行的 14

支代表队、共计 79名选手参赛。比赛设置笔试、字符录

入、假币识别、手工点钞、团体点钞接力、团体知识竞答 6

个环节。图为假币识别比赛现场。 □袁蓉蓉 摄影报道

小暑至，农事忙。在全国重要

的优质粮棉油生产基地——湖北

省荆门市，田间地头一派繁忙的景

象。在钟祥市前湖玉米种植专业

合作社门口，停满了载着小麦、油

菜籽的农用三轮车和拖拉机。“今

年小麦收成不错。5月中下旬，因

天气不好没来得及晾晒，我赶在下

雨前把小麦从地里直接运到合作

社，粮食不用进家门就拿到了现

钱。这在过去是不敢想的。”这是

郢中镇陈庙村种粮大户王树林第

三次来合作社卖粮。这次卖粮，他

挣到了一万多元钱。

家门口有了合作社，“粮袋子”

变“钱袋子”不再难。钟祥市前湖

玉米种植专业合作社理事长王金

龙表示：“合作社能有今天的发展，

为广大农户办实事办好事，离不开

邮储银行的一路陪伴。”据他介绍，

该合作社成立于 2016 年，以油菜

籽、小麦、玉米和稻谷购销为主，同

时也承包基地从事油菜、玉米和稻

谷等农作物的自产自销。合作社

运营的头两年，因资金有限，一年

下来收购粮食约 1000 吨，随着销

售渠道的逐步打开，合作社收购资

金需求越来越大。

在邮储银行钟祥市支行“送贷

下乡”活动中，客户经理挨家挨户走

访当地的种植养殖大户、家庭农场、

农民合作社和涉农企业。前湖玉

米种植专业合作社成了他们的重

点走访对象，从而了解到王金龙在

粮食收购上遇到了一件烦心事。

原来，合作社当时急需一笔资金用

于收购优质粮食，销往中粮祥瑞粮

油工业有限公司，但自有资金不足，

好生意被搁浅。客户经理了解情

况后，向他推荐了邮储银行与湖北

省农担公司合作的“极速贷”法人担

保额度贷款产品。支行对粮食收

购客户坚持优先调查、优先审批、优

先放款，开辟“绿色通道”、简化贷款

手续，仅用3天时间，就将40万元信

贷资金送到了客户手中，全力保障

粮食收购的资金需求。

钟祥市支行

从 最 初 的 40 万

元贷款，到后来

逐步提额的 100

万元、150 万元，

累计 400万元的资金支持，为前湖

玉米种植专业合作社发展壮大注

入了强劲动力，推动合作社收购

规模跃升至 6000 吨，成为当地远

近有名的粮食收购点。王金龙介

绍说，邮储银行今年给他提供的

150万元粮食收购资金，已帮助合

作社成功收储 500吨粮食。同时，

使合作社抓住了优质夏粮收购的

黄金期，累计收购小麦超过 3000

吨。

这些年气候复杂多变，合作

社干、湿通收的运营模式，让靠天

吃饭的当地农民“粮食不用进家

门，当天售卖就能变钞票”的梦想

照进了现实，再也不用担心粮食

在家因储存不当发霉生芽了，有

力解决了农民粮食收割、晾晒和

储存环节的难题，也让粮食的质

量更有保障。前湖玉米种植专业

合作社探索走出的“龙头企业+

合作社+基地+农户”的发展道

路，正是邮储银行创新服务“三

农”的一个缩影。 □闫阳春

清徐县分公司

网点站点双引流同获客

阆中市分公司

惠农工作组助农解困

内蒙古区分公司

建立“乌梁素海·水生态”主题邮局

湖南邮储 柜员比武

让“粮袋子”变“钱袋子”

本报讯“各种特色小吃、

大排档应有尽有”“开干！放肆

来消费，邮政有补贴”……这是

日前江苏省徐州市某“网红”到

贾汪区大吴夜市探店后通过抖

音发送的视频邀约，3 天便收

获 85 万点击量、63 万个赞。这

也是徐州市邮政分公司邀请本

地“网红”助力全省第一条县域

商业街促进消费取得的成效。

据了解，大吴夜市在贾汪区颇

有名气，贾汪区邮政分公司通

过与大吴夜市管理委员会深度

沟通，建立了合作关系。

贾汪区分公司在夜市出入

口处搭建了邮政主题闪光龙门

架 ，邮 政 绿 与 生 态 绿 相 互 呼

应。为营造大吴夜市的活跃氛

围，该分公司设置了一处带有

邮政元素的夜市打卡区，构建

邮政元素主题环境。游客在大

吴邮政支局设置的驻点办卡站

成功办理邮储卡，即可获得一

次免费打印自选照片的特色明

信片的机会，也可以在背景墙

上写下对未来的憧憬、对自己

和家人的祝愿、对爱情的祝福

等。大吴夜市管理委员会负责

人赵主任表示，通过与邮政的

合作，大吴夜市的品牌和日均

人流量较之前都有很大的提

升，每天人流量最高达到 5000

人，帮我们打造出徐州市具有

高影响力的“网红”夜市打卡

地。

结合智慧场景发展要求，

大吴支局成立了三个小组，对

大吴夜市进行每天两次的销号

式走访。走访过程中，大吴支

局通过移动展业为商户进行开

卡和办理“微邮付”，夜市市场

管理部也积极在商户群里配合

邮政宣传，并提供办公场地作

为大吴邮局驻点办卡站，极大

地提高了办卡效率。目前，已

成功开卡 187 张，并 100％加办

了网金业务；办理“微邮付”164

户，活跃商户新增 85 户，商户

资产净增 482万元。

□邹昶 董善良

福山咖啡是海南省澄迈县福山镇特产。近

年来，在邮储银行海南省分行的金融服务支持

下，福山咖啡文化游已成为澄迈旅游一个新的增

长点，同时培育出一个多样化发展的咖啡产业，

为当地经济增添了新的名片。截至6月底，海南

省分行已为咖啡种植户贷款4300万元，惠及客户

213户。图为7月 11日，澄迈县支行理财经理到

咖啡基地提供上门服务。 □符德勇 摄影报道

福山咖啡飘“邮香”

徐州市分公司打造
智慧场景升级“网红”夜市

本报讯 近日，南湖哈密瓜迎

来大丰收。为了让本地瓜农享受

更加方便快捷的邮政寄递服务，

新疆维吾尔自治区哈密市邮政分

公司多措并举，助力哈密瓜发往

全 国 各 地 ，单 日 最 高 揽 收 量 达

3000件，共收寄哈密瓜两万余件。

哈 密 市 分 公 司 成 立 了 宣 传

组，由支局人员到种植南湖哈密

瓜乡镇的农户家中、田间地头对

资费、时限进行宣传，张贴哈密瓜

“极速鲜”车贴，了解农户收成情

况及需要解决的问题，为“极速

鲜”哈密瓜项目顺利实施夯实基

础；制定专属服务方案，联合南湖

乡政府，通过设立咨询台、悬挂宣

传横幅、助农直播等方式做好服

务宣传工作。在南湖乡南湖村、

红山村、托布塔村设立 6 个揽收

点，为瓜农提供揽收、封装、运输

“一条龙”服务；组织网运车辆进

行哈密瓜专车运输，当日到达邮

件处理中心后马上处理，缩短运

输处理时限。同时，积极对接哈

密—郑州、哈密—成都等直达航

班，尽量空运哈密瓜“极速鲜”邮

件；组织人员每天在哈密瓜种植

地进行现场直播，发放销售优惠

券，为直播间、邮乐小店增加人

气。 □冯思佳

哈密邮政送蜜瓜到舌尖

（上接第1版）

希望内蒙古邮政加强与地方的合作，发挥邮政资源禀赋

优势，以“四流”解“三难”，推动农业、农村发展，助力农民

增收致富，更好地服务地方经济社会发展、服务乡村振兴

战略。

活动当天，集团公司总部机关员工纷纷驻足活动现

场，开启“买买买”模式，共实现销售额 15.5 万元，成功建

立 200 人农产品 BSC 微信推荐群 3 个，新增客户 500 多

人。内蒙古自治区农牧厅副厅长杨长春表示，活动的成

功举办，为内蒙古自治区打造农产品区域公共品牌、助力

农产品销售、服务乡村振兴提供了邮政方案。在接下来

举办的内蒙古绿博会、预制菜大赛、农民丰收节等活动

中，将继续邀请邮政企业参与，进一步推动内蒙古农特产

品叫响品牌、走向全国。


