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动 态

本报讯 7 月 13 日，江苏省镇

江市邮政分公司成功中标镇江市

中级人民法院电子卷集中编目服

务项目，采购有效期三年，中标金

额为 260.7万元。

据了解，镇江市分公司常年

与全市各法院保持着良好的合

作关系，陆续开办了法院集约送

达项目及车辆、不动产协查服务

项目，邮政良好的企业形象和不

断优化提升的服务质量受到法

院的一致好评。为做好此次投

标工作，镇江市分公司成立集中

编目投标小组，积极学习相关法

律基础知识，熟悉法院岗位业务

流程，提升投标竞争力。6 月 30

日，镇江市政府采购中心正式发

布集中编目服务竞争性磋商公

告。面对公开招标的竞争压力，

镇江市分公司投标小组对照招

标要求修改项目综合实施服务

方案、档案编目处理方案、人员

及设备方案等；针对招标文件中

提出的“如何应对年底、月末工

作量激增问题”，着力体现邮政

在市中院集中送达中心驻场服

务 优 势 ，充 分 发 挥 邮 政 品 牌 力

量，最终成功中标。

此 次 集 中 编 目 服 务 项 目 的

中标，实现了镇江市分公司法院

审判辅助外包业务的突破。借

助此次突破，镇江市分公司将进

一步积累经验，全力拓展两级法

院审判辅助服务业务。

□李雪菲

“邮政简易险保费低、保额高，

是对我们普通家庭最好的保障。”

连日来，在湖北省黄冈市黄州区邮

政分公司胜利街网点办理简易险

业务的客户如是表示。二季度以

来，黄冈市邮政分公司保持简易险

业务稳健发展态势，截至7月6日，

该分公司累计新增简易险保费

344万元，完成省分公司三季度计

划的 70％，规模、进度均列全省邮

政第1，实现“双过半”。

5月 29日，罗田县大崎邮政支

局以简易险为主题，开展客户活

动。活动前期，该支局拜访关键

人，分组开展进村入户走访，取得

良好效果，共办理简易险 42单、保

费 11640元。二季度以来，罗田县

邮政分公司共开展 7场活动，累计

新增简易险保费 25 万元，在黄冈

市分公司率先完成简易险计划。

这是黄冈市分公司简易险业

务发展的一个缩影。二季度以来，

该分公司通过开好一个“会”、找准

一个“人”和设立三个“奖”，积极开

展简易险营销活动。

“希望大家把简易险业务作

为电商转型发展的战略性业务来

安排部署，确保季度和全年目标的

实现。”在二季度简易险发展动员

会上，黄冈市分公司副总经理辛红

辉说。早在 3月底，该分公司就提

前召开简易险业务推进会。

黄州、罗田等 10个县（市、区）

分公司以此为起点，精心组织，纷

纷召开简易险业务推进会暨培训

专题会，全员行动、全员发力，按照

时间节点，每月举办一场活动；筛

选“一年期综合意外”“老人险”“家

庭险”等险种，作为重点销售产品

进行培训，确保任务全面完成。

在业务发展中，黄冈市分公

司积极拜访各村党支部书记等关

键人，介绍邮政简易险产品优势。

由支局经理带领投递员、柜员组成

营销专班，分时段进村入户，发放

宣传单。在走访过程中，营销专班

宣讲理赔案例，获得客户信任。同

时，紧盯学校、企事业单位目标关

键人，实现批量营销。

为更好促进业务发展，黄冈

市分公司出台活动支撑奖、网点达

标奖、网点组织奖等一系列奖励措

施。渠道平台部每日在工作群通

报简易险业务完成情况，对“晒单”

个人进行奖励，督导发展滞后网

点。通过晒单、通报、督办，营造县

与县之间、网点与网点之间、员工

与员工之间浓厚的竞赛氛围。同

时，该分公司以节日为契机，举办

精彩纷呈的主题活动，以活动吸客

户，以活动促业绩，以活动提效

能。端午节假期，共开展电话营销

3 万余次，举办客户联谊活动 152

场，吸引 9000 余名客户走进网点

参与“抓鸡蛋”“包粽子”“抽红包”

等活动。二季度，该分公司共开展

各类活动 100余场，实现简易险保

费117.3万元。 □陈胜

本报讯 7 月 15 日，在安徽省阜阳市银保监局的指

导下，阜阳市邮政分公司与阜阳市快递行业协会签订

了新市民金融服务协议，为快递行业新市民提供在创

业、就业、住房、教育、医疗、养老等重点领域的金融服

务。

阜阳市分公司将推广专属权益“U＋卡”，减免各类

账户管理费用，推出持卡享受邮政国内普通包裹寄递

费 8 折的优惠及落实收单业务手续费减免政策；加强银

保合作，聚焦新市民养老保障，打造“终身年金保险＋

短期医疗险＋长期护理保险＋家庭财产保险”的新市

民产品池；积极引荐创业担保贷款产品、小企业贷款小

额快捷类产品，为新市民创业者提供资金结算服务，办

理邮惠付收单业务，充分发挥邮惠付收单产品优势。

对于为新市民提供职业技术教育、技能培训的学校和

聘用新市民较多的企业单位，提供智慧校园、智慧食堂

一体化解决方案。

□马璐璐 孙祥文

本报讯 江西省邮政分公司党委以“深化以案促改、

以案治本，推进邮政廉洁文化建设”为主题，于 7月至 8月

扎实开展“党风廉政警示教育月”活动。

根据安排，本次活动以组织各级党组织开展廉洁专

题学习，组织新入职党员、干部开展廉洁专题宣誓，组

织 各 单 位（部 门）开 展 廉 洁 专 题 党 课 的“ 三 个 专 题 活

动”，进一步夯实清正廉洁的思想根基。通过召开警示

教育大会、开展警示教育活动、做好查办案件“后半篇

文章”强化警示震慑，深化以案促改、以案治本。该分

公司将重点打造“勤廉赣邮”廉洁文化品牌，开展廉洁

文化创建活动，以廉洁提醒“上墙上栏上屏”为抓手开

展廉洁文化宣传活动，以廉洁文创多媒体多元化为抓

手开展廉洁文化作品创作活动，以读一本廉洁书籍、写

一封廉洁家书、做一次廉洁家访“三个一”活动为抓手

开展廉洁家风建设活动。 □刘芳 龙景君

本报讯 （记者 武亚亮） 日前，山西省邮政分公司

与邮储银行山西省分行召开协同助力乡村振兴重点工作

推进会，安排部署邮银协同助力乡村振兴下一步重点工

作。

山西省分公司提出，要畅通省、市、县三级邮银协

同的渠道，强化顶层设计与基层实践的统筹衔接。依

托惠农服务平台，优化完善邮政推荐、银行办理的协同

流程，丰富完善“融资 E”产品体系；提升市场化运作能

力，整体推进团购福利、集中采购、积分兑换等的私域

流量向邮政农产品基地和示范合作社开放，不断增强

农产品销售对金融、寄递业务的引流能力和对源头客

户的吸附能力；加快推进全省县、乡、村三级物流体系

建设，着力补齐冷链设施短板，不断夯实发展基础。邮

储银行山西省分行将针对代理网点在获客等方面存在

的不足，强化培训，确保各级业务人员熟练掌握目标客

群、产品优势、推荐流程、对接人员等要素，逐步形成高

效协同作业模式。

“每天早上 6 点就有葡萄

收购商来园里采购葡萄，一天

要来十几拨。”谈及今年的收

成，新疆维吾尔自治区可克达

拉市辉盛种植农民专业合作社

负责人王杜朝高兴地说。

而王杜朝此前的发展并不

顺利。2019 年，察布查尔锡伯

自治县 69 团的王杜朝积极响

应连队鼓励有志青年种植葡萄

的号召，开启了自己的葡萄种

植之旅。然而，天有不测风云，

2020 年，一场突如其来的狂风

暴雨使即将丰产的葡萄大面积

损毁，前期的投入大部分打了

水漂。但他有一股不服输的

劲头，决心要把葡萄园重新建

起来。王杜朝设想在重建葡

萄园的同时，把传统的露天葡

萄架换成铺膜的高架钢棚，加

强葡萄园抗强风、抗冰雹的能

力。重建的蓝图已经绘就，只

是建设资金从何处来让王杜

朝犯了愁。

正当王杜朝一筹莫展时，

邮储银行伊犁哈萨克自治州分

行在一次开展“金融知识进连

队”活动中，得知了王杜朝迫切

的融资需求，立即对葡萄园项

目进行考察。不久，王杜朝便

顺利从邮储银行贷到首笔小微

易贷 100万元。

葡萄种植改变了王杜朝的

生活，让他的腰包鼓了起来。

为了带动更多的人致富，王杜

朝实行“合作社＋基地＋农户”

的经营模式，采取“租谁的地，

用谁的工”等形式，让连队职工

实现在家门口就业，带动周边

30多名连队职工致富。

如今，在邮储持续扶持下，

王杜朝创办的可克达拉市辉盛

种植农民专业合作社种植面积

已逐步扩大至 8600 亩。该合

作社是伊犁州分行支持兵团特

色产业企业发展的众多受益者

之一。类似这样的普惠金融

“春风”，让当地众多村民及兵

团职工搭上了奔小康的“幸福

班车”。 □贾文霞

镇江邮政中标法院电子卷集中编目服务
有效期三年 中标金额 260.7万元

葡萄熟 农户笑

黄冈邮政：简易险 不“简易”

江西省分公司

树“勤廉赣邮”品牌

山西邮银

协同助力乡村振兴

阜阳市分公司

让新市民优享金融服务

7月 5日，浙江省温岭市邮政分公司员工子女暑期“爱心

托管班”正式开班，首期共有18名员工子女报名参加。

“爱心托管班”是一项服务员工的爱心举措。今年以来，

温岭市分公司根据员工需求，积极筹办员工子女暑期“爱心托

管班”，帮助大家解决子女假期无人看管难题，为员工子女提

供免费托管服务。托管对象主要针对就读于小学 1~6年级的

员工子女，并配备专人负责作业辅导和教授阅读、益智、体育、

艺术等课程。图为小朋友们正在上课。

□余星凝 蒋小婷 摄影报道

“爱心托管班”
让员工子女过好暑假

入夏以来，随着辽宁省大

连市露地樱桃的上市，樱桃种

植户们忙碌起来了。

在大连市金普新区炮台街

道锦屏村，樱桃种植大户徐玉

兵与众多樱桃种植户连日来忙

着采摘、打包、销售、邮寄。徐

玉兵告诉笔者，除了露地樱桃，

他 如 今 建 有 5 个 樱 桃 种 植 棚

区，共计 110 个樱桃温室大棚，

年产量 10 万公斤，年销售额达

1000 余万元。但徐玉兵从事

樱桃种植初期，曾面临着建设

温室大棚、购买树苗、聘用劳力

等众多难题。在徐玉兵最渴求

资金的时候，邮储银行大连市

普兰店区支行主动上门了解他

的经营状况和资金需求，并雪

中送炭，为其发放了 160 万元

的樱桃种植贷款。在后续发展

过程中，徐玉兵逐步扩大生产

规模，邮储银行也为他累计提

供了 500 万元的贷款资金。同

时，大连分行还联系大连市邮

政分公司提供寄递服务，帮他

解决物流难题。

为全方位积极支持大连樱

桃产业发展，大连邮银为客户

提供从种植、加工、销售到物流

全方位的一揽子综合服务，助

力打造“大连大樱桃”品牌，支

持樱桃特色产业发展壮大。

据 了 解 ，近 年 来 ，围 绕 樱

桃、蓝莓、海参、肉鸡等大连市

农业特色产业，大连分行已累

计提供近 10 亿元的贷款。同

时，通过数字化转型升级，更多

传统线下业务办理模式开始转

为线上，企业和农户通过手机

银行、微信银行等便能够获得

信贷等金融服务。

□王晓瑜

樱桃红 邮人忙

（上接第1版）

今年 1 月，58 岁的报刊分

发 员 万 卢 得 有 了 一 个 新 身

份——南宁邮区中心报刊分发

“众创众享”项目的领创人。虽

然快到退休的年龄，但万卢得

依然充满干事创业的热情。当

他了解到南宁邮区中心要在报

刊分发班推行“众创众享”项目

试点后，主动申请竞聘成为领

创者，与其他两名员工共同组

成领创团队。

该领创团队以提升效率、

压降成本为核心，制定了符合

报刊分发班工作实际的计件薪

酬激励方案，还将项目团队节

约的成本与员工收入挂钩，大

大提升了团队工作的积极性和

主动性。

“报社印刷厂丢弃的 A3纸、

班组里过期的废报纸既占地方

又要安排人员定期清理，能否

物尽其用，用来替代塑料薄膜

封装报纸？”班组员工积极建言

献策。万卢得想着既可以节约

耗材成本，还可以减少包装浪

费，以实际行动践行绿色邮政

理念，就同意了。“通过使用捆扎

带和包装皮替换塑料薄膜封装

报纸，每捆报纸的封装成本大

约从 0.46元降低至 0.23元，全年

预计可以实现降本 10 万元以

上。”万卢得给记者算了一笔账。

混 封 作 业 减 少 1 名 操 作

员、各工种人员根据忙闲交叉

使用、白天操作场地的灯只需

开一半、下班后第一时间要关

灯……一项项降本小举措被提

出并付诸实践，从被动的“执行

者”转变为“自负盈亏”的经营

者，如今，南宁邮区中心员工降

本增效工作的自觉性得到进一

步提高。

支撑更加到位

开 展“ 众 创 众 享 ”机 制 创

新后，领创者具有本基层单元

内人员的调配、指挥、考核权，

但人员怎么用、流程怎么优化

才 能 提 高 揽 投 部 的 经 营 效

能 ？ 作 为 第 一 批“ 吃 螃 蟹 ”的

人，南宁市分公司友爱揽投部

的 领 创 者 张 国 人 开 始 时 心 里

并没有底。

放权不等于放责任。了解

这一情况后，广西区分公司与

南宁市分公司联动，派出指导

组现场给予帮扶指导。“通过对

营业部的客户结构、客户用邮

习惯进行分析，我们将营业部

原有的 28 名揽投员分成四组，

第一组主要负责特快专递邮件

的专投专揽，提高特快邮件的

服务品质；第二组负责专投快

递包裹邮件，提高快包邮件的

投递效率；第三组负责代收代

投点邮件的盘驳，释放快递包

裹的投递压力；第四组则专门

负责大客户邮件的揽收。”张国

人介绍说。此外，该营业部还

对特快专投专揽人员的投递量

进行了平衡，让揽投人员有更

多的时间和精力进行揽收。在

“众创众享”的推动下，今年以

来，友爱揽投部寄递业务发展

势头良好。

为解决基层单位不会干、

不敢干的问题，广西区分公司

通 过“ 每 周 复 盘 、每 月 总 结 通

报”，加强“众创众享”机制创新

工作的“穿透式管理”，持续开

展先进典型案例分享，对组织

推进不力、发展效果不理想的

单位进行“一对一”督导帮扶。

同时，广西区分公司积极克服

疫情影响，通过腾讯会议、BSC

直播等形式开展了 6 期全区寄

递业务培训，强化市、县寄递事

业部市场部经理、揽投部经理、

业务管理员等重点人员的业务

管理、营销技能培训；统一制作

了《揽投明星的“武功”秘籍》

《优秀揽投部经理的八大技能》

《特快现费揽收经验分享》《揽

投部晨会流程规范》等 13 个培

训微视频，下发揽投员自学，提

升一线揽投人员的业务开发和

客户营销能力。

为了支撑揽投人员前端营

销，今年以来，广西区分公司还

围绕“每月主题营销＋周末节

假日促销”，组织开展了“约惠

元旦”“用 EMS 寄年货，让爱早

回家”“周末 5 折促销”等特快

现费促销活动，统一设计宣传

文案和海报、统一印制下发宣

传物料、统一下发优惠券，为揽

投人员提供丰富的营销工具。

截至 3 月底，全区特快现费促

销活动推广量达 43万件。

“下一步，广西区分公司将

从结算管理、人员管理、经营管

理、运营管理、质量管理和安全

管理等方面制定配套政策，强

化资源、政策支持，以搞活揽投

两端、推动降本增效、打造具有

市场竞争力的邮政寄递末端网

为目标，全面推行揽投端经营

机制改革。”广西区寄递事业部

市场部总经理莫剑表示。


