
2022年7月13日 星期三
本版编辑：毛志鹏 电话：（010）83162803

www.chinapostnews.com.cn 3金 融

□山西记者 许超

“企业只要有需求，我们就要用心

服务，力争做到人无我有、人有我优。”

在山西，每一个邮储人都有这样的坚定

信念，并积极付诸行动。“小巨人”企业

是“中国制造”的重要支撑、强链补链的

关键所在。邮储银行山西省分行坚决

贯彻党中央决策部署，针对“专精特新”

企业，加大金融产品的创新力度，着力

为“小巨人”企业消除“成长的烦恼”，实

现银企共赢。截至 5 月底，山西省分行

为 206 户“专精特新”企业提供融资支

持，贷款余额近 12 亿元。

早服务早入手

助力企业成功上市

2021 年 11 月 15 日，山西科达自控

股份有限公司成为山西省在北交所上市

的第一家企业。

“ 邮 储 银 行 主 动 上 门 为 我 们 提 供

资 金 支 持 ，解 决 了 我 们 因 没 有 抵 押 物

而融资难的问题。3 年期贷款解了我

们 的 燃 眉 之 急 ，为 我 们 成 功 在 北 交 所

上市助了一把力！”山西科达自控股份

有 限 公 司 的 企 业 负 责 人 付 先 生 这 样

说。

山西科达自控股份有限公司是国家

级智能制造试点示范单位和“专精特新”

“小巨人”企业。早在 2019 年，山西省分

行就主动与该企业对接，开启绿色通道

为 其 投 放 1000 万 元 股 权 质 押 贷 款 。

2020 年，山西省分行将该企业授信额度

调增至 2500 万元，在企业上市的关键时

期加了一把力。为帮助企业更高效运

营，山西省分行为其量身打造了“母公

司+子公司+员工”的综合金融服务方

案，为其子公司发放小微易贷 200 万元，

还为企业员工提供代发工资、信用卡、财

富管理等服务。

山西省分行依托线上线下丰富的

产品体系，围绕企业生命周期，精准对

接“专精特新”“小巨人”企业不同生命

周期阶段，提供差异化的金融服务。从

种子期和初创期的创业担保贷、小微易

贷、政贷通，到成长期的快捷贷、新三板

挂牌贷，再到成熟期的科技型小企业信

用贷款、新三板贷、上市贷等产品，打好

产品“组合拳”，满足“小巨人”企业在生

产经营发展中的资金需求，推动贷款扩

面上量。

融资加“融智”

推动“智造”产业发展

为加大对“专精特新”企业支持力

度，山西省分行对辖内“专精特新”企业

进行了大规模调研，累计走访 868 户，

深入了解企业金融需求。华豹新材料

有限公司就是在调研中成了邮储银行

的服务对象。

在华豹新材料有限公司的厂房内，

水性漆涂层新材料正在有序生产。该企

业是山西省重点扶持企业，也是国家铁

路集团有限公司等企业的定点涂装生

产、配套供应商，2021 年被工信部授予

国家级“专精特新”“小巨人”企业称号。

此前，邮储银行太原市分行在走访辖内

高新技术企业时，了解到华豹新材料有

限公司急需资金开拓全国市场，但因缺

少抵押物遇到融资难题。太原市分行以

“一企一策，精准支持”的方式，为其制定

专属服务方案，推行平行作业，开启绿色

通道，仅用 10 天就成功为其发放小企业

担保贷款，有效缓解企业融资难题；2021

年初，再次提供 2000 万元流动资金贷

款，并为其提供现金管理等一揽子综合

金融服务，助推企业从“质”向“智”转型

升级。

“感谢邮储银行提供了 1000 万元无

抵押担保贷款，还为我们减免利息 16 万

元，在关键时刻帮了我们一把，真是雪中

送炭。”该企业负责人表示。有了充足的

资金支持，该企业在技术研发和市场开

拓领域得以持续加大投入。

山西省分行相关负责人介绍说，和

传统企业相比，中小科技型企业虽然科

技含量高，但大多是轻资产，抵质押物

不足，因而融资难度较大。为此，山西

省分行在 2019 年就开发出特色信用贷

款产品“科技信用贷”，又在今年结合国

家政策导向，发布“专精特新”企业授信

政策指引，使该产品具备了授信对象准

入针对性强、授信额度高、审批速度快

的特点，解决了很多高科技型企业融资

难的问题。

截至今年 6 月底，山西省分行通过

减费让利,累计减免服务收费 1152万元、

减免利息 1.11 亿元，切实减轻了企业负

担。对技术优势明显、市场份额较高、资

信状况良好的“小巨人”企业开辟绿色通

道；在授信、用信等方面给予便捷支持，

帮助“小巨人”企业迅速成长。

自 2019 年落地第一笔小额辅助贷款开始，历经 3

年深耕，福建省霞浦县邮政分公司通过邮银协同打通

了小额信贷市场，也使网点实现了小额辅贷和存款的

双丰收。截至今年 5月底，霞浦邮政累计放款 10135 万

元 ，本 年 新 增 放 款 金 额 2029 万 元 ，结 余 放 款 金 额

3852.3 万元。同时，霞浦邮政年增储蓄存款余额达

4.12亿元，点均破 4000万元，创下历史新高。

借助惠农引领 打造协同发展生态

水产养殖业是霞浦县支柱产业之一。霞浦邮政聚

焦当地水产养殖业，扎实推进惠农合作项目，通过邮银

协同走访，了解农民专业合作社、规模养殖户及产业链

上下游商户的金融需求，以小额辅贷为抓手，叠加特色

金融服务开展“惠农进万家”营销活动。同时，整合邮政

金融、电商、物流资源，创新金融服务产品和模式，打造

融合发展的客户生态圈。

为加速拓展农村市场，霞浦邮政与当地邮储银行

共同制定了“清除”信贷“空白村”行动计划，扎实推进

一类卡营销，不断壮大基础客群，持续增强服务乡村振

兴的能力。

共建村邮平台 推进信用体系建设

“没想到在邮政贷款这么方便。我一定努力干，绝不

辜负这来之不易的‘信用’。”这是霞浦县信用户们经常说

的一句话。

霞 浦 邮 政 将 信 用 村 建 设 作 为 推 进“ 三 农 ”金 融 服 务 落 脚

点 ，围 绕 地 方 特 色 养 殖 业 ，充 分 发 挥 资 源 禀 赋 优 势 ，已 累 计 建

设信用村 35 个。今年，霞浦邮政还将再建设信用村 12 个。霞

浦 邮 政 强 化 邮 银 协 作 ，在 对 乡 镇 信 贷 质 量 进 行 分 析 后 建 立 信

用村行事历，有目标、有计划地开展辅贷业务。网点负责人利

用与乡镇政府的良好合作关系，通过村委会相关负责人介绍，

进 村 入 户 做 好 宣 传 ，以 存 量 带 增 量 ，以 老 户 带 新 户 ，快 速 带 动

信 用 户 数 量 的 增 加 ，为 小 额 辅 贷 业 务 的 快 速 发 展 奠 定 了 坚 实

的基础。

切入地方经济 助力产业客群发展

霞浦邮政将养殖产业客户作为小额辅贷的主要客户。今年 3

月，受疫情影响，当地海参销路不畅，导致不少养殖户出现资金流

转难的问题。

得知这一情况后，霞浦邮政领导班子迅速行动，指导网点以辅

贷切入营销，在逐一摸排海参养殖户的需求后，积极联系地方海洋

渔业局、海参产业协会等单位，帮助客户联系备用冷库以减少损

失，并建立贷款绿色通道，缓解其资金短缺难题。

截至 5 月底，霞浦邮政今年营销海参产业客户存款达 1.8 亿

元。“看到村民们的生活越过越好，我们的工作也越来越有动力。”

这是霞浦邮政坚定推进小额辅贷试点工作的信心之源。

□姚明平 何立鑫

山西省分行：让“小巨人”成长无“烦恼” 霞
浦
邮
政
深
耕
小
额
辅
贷

今年 3至 5月，河北省廊坊市新冠肺

炎疫情出现反复。邮储银行廊坊市分行

化危为机，实现了中邮保险业务的快速

发展。截至 5 月底，廊坊市分行实现中

邮长期期交保费 4942 万元；实现中邮 5

年交终身寿险保费 4809 万元；实现中邮

健康险保费 49.6 万元，全部提前完成全

年计划。

廊坊市分行在发展中切实感受到中

邮保险公司的比较优势。如中邮保险公

司可帮助银行网点人员提升复杂型产品

销售能力；发展自办保险能够把客户稳

定 在 系 统 内 部 ，防 止 优 质 客 户 资 源 流

失。廊坊市分行上下很快形成了优先发

展中邮保险的共识。

廊坊市分行用好中邮保险培训资

源，积极协同开展业务培训，提升网点人

员 销 售 高 价 值 、复 杂 型 产 品 的 营 销 技

能。该分行将电访客户、邀约客户、话术

演练、厅堂氛围营造作为网点每日“必修

课”和日常管控工作，不断夯实营销工作

基础。同时，聚焦 5年交终身寿险和高价

值业务，借助 CRM 系统精准筛选客群，

以资产传承、养老规划“一张保单两大功

能”为切入点，着力开发金卡级以上客

群。通过综合资产配置，突出产品保障

价值，拉长交费期限，提升件均保费。今

年 1—5 月，廊坊市分行 5 年交及以上终

身寿险占终身寿险总销量的 99.48%，件

均保费为 21240 元。面对市场利

率下行和疫情封控的不利影响，

廊坊市分行积极组织开展线上活

客、蓄客活动。自 3月 20日起，廊

坊市分行启动“病魔无情、邮储有爱”主

题线上沙龙活动，建立客户微信群，讲解

疫情防控知识、财富管理理念，有效提升

了金融消费者的保险意识。一些客户在

原有资产配置基础上，增加或增额终身

寿险和重疾险，在实现金融资产稳健增

值的同时，为自身和家人健康增加一份

保障。仅在疫情封控期间，廊坊市分行

通过线上活动就蓄客 600余户，蓄客资金

达 1000多万元。 □孙思伟 曹雅静

廊坊市分行“引爆”中邮保险业务


