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桃花春欲尽，谷雨夜来收。

春种时节，田间、果园……辽宁

大地上到处是农民劳作的身影。邮

储银行辽宁省分行将服务粮食生产

作为重要任务，聚焦种植养殖产业、

农机农资生产供应、粮食加工流通、

农业基础设施建设等重点领域，全力

保障农业农村信贷需求。今年累计

投放各类涉农贷款近 60亿元，乡镇覆

盖率达到 100%。

紧跟农时

开辟春耕贷款“快车道”

在兴城市东辛庄镇，种植户李家

明一大早就来农资店，购买所需的化

肥、农药。多年的耕种劳作，让老李

积累了丰富的经验：“贷款一定提前

申请，凡事打好提前量！”然而，今年

的春耕贷款，让老李有了新的体验。

“今年连网点都没去，在家用手机申

请的，审批、放款一气呵成，虽然赶上

疫情，但买化肥、交租金一点儿也没

耽误！”老李说道。

从 最 初 的 三 户 联 保 ，到 农 担 贷

款，再到现在的“极速贷”，像老李这

样的信用户所需的贷款手续越来越

简便。依托村两委、驻村干部、村“五

老”，辽宁省分行与乡镇政府、监管部

门联合共建农村信用体系，通过开展

信用村评定工作，对符合条件的村屯

整村授信，为种植养殖户提供无须抵

押、担保的纯信用贷款，随用随支，切

实 解 决 了 种 植 养 殖 户 贷 款 难 的 问

题。截至 4 月底，辽宁省分行累计挂

牌信用村 8011 个，评定信用户 9.5 万

户，为信用户投放贷款 172亿元。

据悉，辽宁省分行利用大数据，

深入分析农村客户金融需求，精准匹

配“标准化+特色化”“线上+线下”金

融产品，紧跟农时，提前调查、提前建

档、提前授信，开辟了一条“纯线上、

无接触”的春耕贷款“快车道”。针对

受疫情影响的部分农户，实施利率优

惠、延期还款、无还本续贷等措施，满

足条件的农户，还可享受政府贴息政

策，缓解了农户的资金压力。

链式思维

构建现代农业“生态圈”

地处低山丘陵地带的沈阳市法

库县四家子村，一直以来以种植玉米

为主。作为村里“第一个吃螃蟹”的

人，郎女士通过调研和考察，开始种

植沙棘，提高收入。

从种玉米到种沙棘，郎女士与邮

储银行的合作已有三年多的时间。凭

借良好的信用，郎女士不仅获得了利

率优惠的纯信用贷款，还在邮储银行

的指导下，建立起“公司+农户+订单”

模式的沙棘种植基地，形成集沙棘种

植、沙棘鸡养殖、沙棘果深加工和销售

于一体的立体化发展模式。在邮储银

行信贷支持下，郎女士的沙棘种植面

积达到 300 亩，带动当地 50 多人就业

和增收，实现年销售额 200多万元。今

年，在邮储银行的支持下，郎女士注册

了自己的农产品网店，拓宽了销售渠

道，邮政企业还为郎女士的网店提供

寄递优惠服务。曾经单打独斗的种植

养殖户，嵌入产业发展大链条中，吃上

了“产业饭”，活出了精气神。

为解决农业农村领域融资难、销

售难、物流难的“三大难题”，辽宁省分

行通过链式思维，整合信贷资金、电商

平台、邮政寄递资源，打破农产品融

资、销售、运输壁垒，构建起“产业+金

融”的现代农业生态圈。通过邮银合

作，累计为农民专业合作社、家庭农场

等新型农业经营主体提供信贷资金

50 多亿元。在用足贷款额度的同时，

执行更加优惠的利率政策，搭建起政、

网、商、农“四位一体”的金融服务体

系，做到产业全覆盖、担保全覆盖、时

段全覆盖、额度全覆盖，全面满足各类

农业经营主体春耕备播融资需求。

百亿送贷

期盼再迎一个丰收年

在盘锦市大洼区东风镇叶家村，

李健种植养殖专业合作社的育苗大棚

里，水稻种子已经出苗，满眼嫩绿。村

民正在给稻苗灌溉、通风。“这 20亩大

棚的稻苗，足够给 3000 余亩稻田插秧

使用！”合作社负责人李健介绍说，他

们与邮储银行已经合作多年，随着合

作社规模的扩大和经营种类的增加，

邮储银行及时匹配适合的贷款方式和

贷款品种，贷款金额也从最初的 30万

元，增加到现在的 200万元，有效解决

了其资金周转不足的难题。

种好粮食，才能端稳饭碗。近年

来，辽宁省分行针对规模较大、经营

较好的稻米种植加工企业，在流水贷

的基础上，借力农业担保政策，叠加

“稻米农担贷”等特色贷款产品，将授

信额度从 100 万元提高至 300 万元，

切 实 解 决 企 业 扩 大 生 产 的 融 资 难

题。截至 4 月底，该分行累计为规模

化的家庭农场、农民专业合作社提供

信贷资金近 30亿元。

辽宁省分行正开展“百亿送贷”

行动，以农业产业化龙头企业、现代

农业产业园区、产业集群为核心，围

绕粮油、水果、蔬菜、畜禽、水产、特色

农产品六大优势特色产业，以“春耕

备播”专项行动为抓手，提供农业全

产业链融资服务，确保涉农贷款年投

放量不少于 100 亿元，直接受益农户

不少于 10万户。

李健憧憬道，在邮储银行的支持

下，待到金秋来临时，当地万亩农田定

能稻米飘香，圆了农户的乡村振兴之

梦。 □陈昕 文/图

让农民吃上“产业饭”
——辽宁省分行全力保障春耕备播记

江西省上饶市玉山县邮政分公司精心组织、强化赋能、

干在实处，扎实推动 2021—2022 年金融跨年度旺季营销活

动高质量开展。2021 年 10 月 1 日—2022 年 3 月 31 日，玉山

邮政新增金融总资产 5.38亿元，同比多增 0.72亿元，新增金

融总资产、储蓄存款和代理保险销售均创历史新高。

聚焦重点 抢占市场

玉山县分公司通过组织网点围绕当地市场环境、优劣

势分析、主要客群、产能来源等方面，因地制宜制定跨年度

营销活动“点策”，明确跨年度营销活动的具体打法和思

路。他们进行全县“点策”会审，帮助网点人员有效掌握目

标达成路径，找准重点客户及市场，制定网点目标达成策

略，让网点所有员工知道要做什么、如何做、怎么能做好。

各网点坚持“客户在哪儿我们就在哪儿、资金在哪儿我

们就在哪儿”工作法，聚焦三大重点客群，千方百计寻找增

量客户、增量资金。对商户客群，玉山县分公司落实大走访

活动要求，制定“商贸作战图”，全面推行“一看二问三记录”

走访制度，用好 CRM 系统和自建系统以及商户走访记录

簿，开展销号制营销。深耕商贸市场，结合收款码监管新规

要求，快速营销商户收款码和商户结算账户。跨年度营销

活动开展以来，新增二维码收单商户 3410户。

对特色客群，玉山县分公司围绕乡村医生、种植养殖客

户、专业橱柜生产商、婚宴厨师等特色客群进行走访，累计收

集有效客户信息 1500余条。通过把特色客群中的重点客户

发展为关键人、“种子客户”，做实客户裂变，产生聚变效应。

对外出务工客群，玉山县分公司指导各网点抓好外出

务工人员返乡前、返乡中及返乡后三个环节，开展针对性的

联谊活动，及时了解并满足他们的金融需求。

活动赋能 强化执行

玉山县分公司坚持“活动是拓客增产的动力源泉”经营思路，确保“月月有

主题、周周有活动、日日有邀约”，不断提升邮政客户活动品牌的影响力。

他们坚持蓄客活动常态化，从 2021 年 10 月开始，全县按节点推进网点大

蓄客活动开展，每日抓好网点大走访工作，确保意向客户“蓄”到每一个社区、

每一个街道、每一个村。同时，结合网点蓄客情况组织开展讲座、答谢会、联欢

会、趣味运动会、大抽奖等活动，吸引客户走进网点。玉山县分公司还强化网

点赋能，通过搭场景为客户提供便捷交易结算服务，通过“满减付”“优惠购”等

活动为客户提供具有邮政特色的权益，全面渗透至百姓生产生活和商贸消费

的链条中，建生态，获新客，奋力开启金融发展“第二曲线”。截至 4 月底，全县

建成智慧场景 27 个，布放商户二维码 5188 户，户均金融总资产达 11 万元，初

步形成“八小时在网点，八小时之外靠快捷支付”的盈利模式。

此外，玉山县分公司持续完善客户权益体系。一方面通过“线上+线下”

双轮驱动，进村入户开展“反电诈+客户积分兑换”宣传活动，推动邮政积分兑

换权益活动走进千家万户，目前，已实现村镇全覆盖。另一方面在网点厅堂坚

持客户到访“一杯水”服务，并推出五大尊享服务，即厅堂享尊贵、积分享好礼、

购物享优惠、活动享快乐、生活享品质，着力打造玉山邮政的服务品牌，形成社

会效应，使邮政品牌更加深入人心。 □余小丽 徐广存
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辽宁省分行信贷员进行贷前调查，了解稻苗长势。


