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在 6 月 25 日杭州市举行的“两优
一先”和“十佳公务员”表彰会上，浙江
省杭州市淳安县邮政分公司党委书
记、总经理高星被授予“杭州市优秀共
产党员”称号。多年来，他一直扎根邮
政基层，带领企业创新性地探索了“农
旅邮”相融合的农村电商模式，将“千
岛农品”打造为服务淳安乡村振兴的
一块金字招牌。

融合“农旅邮”搭建大平台

“农村电商有两块短板，一个是
人才，另一个是农村物流配送。而这
两块短板恰恰又是我们邮政的优势，
因为我们有专业的团队和点多面广、
遍布城乡的农村物流配送体系。充
分发挥邮政的渠道平台和物流网络
优势，帮助农企、农户把淳安的农产
品卖出去，这就是我们多年来坚持不
懈地打造‘千岛农品’的初衷。”作为
淳安县分公司总经理，高星见证了淳
安农业产业化转型升级的过程，也从
中摸索出符合淳安邮政实际的电商
新模式。其中，融合“农旅邮”资源所
打造的“千岛湖品牌农产品馆”最为
高星津津乐道。

2017 年 10 月，“千岛湖品牌农产
品馆”在淳安县分公司正式挂牌，通过

“县内县外、湖里湖外、城里乡下、线上
线下”全方位覆盖，将“千岛农品”推向
全省、推向全国。依托这个平台，高星
带领邮政员工主动走访，把湖区 256
只船艇、邮乐购站点、旅游码头、宾馆
酒店、绿道驿站、精品民宿和果蔬基地
全部整合起来，建立了完整的线上扫
码体系，以“一船一码一店铺，一人一
码一微商”模式，发动淳安百姓主动推
介千岛湖品牌农产品，引导游客下单
购买千岛湖当地农产品。

目前,“千岛湖品牌农产品馆”已

入 驻 商 家 80 多 家 ，上 架 商 品 200 余
种，其中，线上销售 108 种，惠及当地
农企及合作社 80 余家。“有了这个平
台，千岛湖系列农产品终于能够走出
湖区，销往全国各地，也让广大农户
一个个增收致富的梦想变为现实。”
高星感慨道。

为了做好这些事情，高星不停地
在政府各个部门之间奔波协调，带着
员工跑农户走访、跑企业服务、跑省城
展销。他还曾经在两天内马不停蹄地
拜访了宁波、温州、义乌三地的淳安商
会，顺利促成三地建设“千岛湖品牌农
产品馆”分馆。

目前，“千岛农品”已进驻北京、上
海、杭州、宁波、温州等 9 个淳安异地
商会，每月在杭州市民中心、上城区、
西湖区举办“千岛农品”集市，吸引无
数市民纷纷抢购。千岛湖农产品就像
千岛湖秀水一样源源不断地走出大
山、走进省城、走上市民餐桌。

用心解难题 共筑致富梦

“我们不仅要打响‘千岛农品’这
一品牌，更要让千岛湖出产的天然优
质的农产品走出湖区、走进城区，振兴
淳安农业、造福淳安百姓。”自从担任
淳安县千岛农品共富促进会会长后，
高星将更多的精力放在推动电商惠
农、服务乡村振兴的工作上。

近年来，淳安县分公司将农村物
流配送体系建设作为着力点，累计建
设邮乐购站点 261 个，在全县 23 个乡
镇的 36 个邮乐购精品点设立了农村
物流收寄点，打通农产品上行的物流
瓶颈；不断加快县乡村三级物流体系
建设，投入邮运投递车辆 64 辆，推进
快递物流“村村通”工程，疏通工业品
下乡的物流堵点；为大型农业企业开
通助农专线，第一时间做好农产品集

中收寄配送工作。
2020 年，受疫情影响，农产品滞

销成了农户的大难题。为促进“千岛
农品”销售上量，高星组织力量积极拓
展抖音、淘宝、微店、微视等新兴电商
平台，开设了千岛湖品牌农产品馆共
享直播间，策划了一系列直播带货活
动。与“学习强国”等平台合作，利用
其会员资源开展“千岛农品”淳安酱销
售，日下单量最高达 5800瓶。

威坪镇五丰村七旬老人王廷荣，
在山里放养了 40 多个蜂箱。纯天然
的农家土蜂蜜营养价值高，由于销路
不畅，只能是养在深山人未识。听说
县里有家农产品馆，王大爷便托人找
到淳安邮政，希望将自己的土蜂蜜也
卖到城里去。于是，高星带领党员干
部迅速组成助农小分队，深入王大爷
家中，为其提供产品检测、包装设计、
实地拍摄、营销策划、推文发送、打包

寄递等“一条龙服务”。短短一周时
间，王大爷家中的 120 多瓶土蜂蜜被
抢购一空。看着王大爷赠送给淳安邮
政的“千岛湖品牌农产品馆助农增收
服务好”的锦旗，高星更坚定了发展农
村电商、助力乡村振兴的信心。

“2020 年，我们帮助农户销售农
产品 3000 余万元，帮助他们实现增收
兴业。在淳安这种农业基础相对薄弱
的地区做到这样的规模是非常不容易
的。我们的电商模式也得到了社会、
市场的高度认可，贵州、江西等省的农
业县市纷纷前来学习借鉴。”高星说，
农村电商是一项涉及面广的系统工
程，需要不懈地坚持、不断地探索、持
续地创新，才能形成邮政的特色，发挥
邮政的优势，为农户、农企增加收益、
创造价值，为推动乡村振兴、实现全体
人民共同富裕作出更大的贡献。

□鲍蓉

湖北省潜江市被誉为“中国小龙
虾之乡”“中国小龙虾加工出口第一
市”，并首创了“虾稻连作”“虾稻共作”
等复合种养模式。“潜江龙虾”被认定
为国家地理标志证明商标、中国驰名
商标。近年来，潜江小龙虾产业发展
迅猛，综合产值快速增长，2020 年综
合产值达到 520亿元。

湖北省潜江市邮政分公司依托
邮 政 综 合 服 务 平 台 ，发 挥 线 上 线 下
的 销 售 渠 道 和 物 流 配 送 优 势 ，积 极
切入小龙虾产业链。特别是在小龙
虾 销 售 中 引 入 电 商 直 播 ，打 破 了 传
统 的 平 台 静 态 展 示 的 方 式 ，迅 速 激
活 在 线 销 售 ，实 现 粉 丝 流 量 和 商 品
销量的双增长。

“潜江小龙虾一盒 19.9 元，数量
有 限 ，是 需 要 抢 的 哦 ！ 3、2、1，上 链
接……”6 月 10 日 17 时 30 分，湖北邮
政举办的“‘粽’情邮乐 欢乐一‘虾’”
直播活动开播，武汉、潜江两地进行
现场互动连线，并在抖音和邮乐双平
台同步直播呈现。

此次直播特邀潜江市分公司总经
理刘保国和潜江蒜蓉虾第一人、著名
餐饮品牌“楚虾王”的董事长章登华做
客 直 播 间 ，为 潜 江 小 龙 虾 打 CALL。
直播期间，不时穿插限量秒杀、现场试
吃、田间展示、场外连线等环节，与直
播间的网友积极互动。直播平台吸粉
无数，3 个半小时的直播人气破万，弹
幕如潮。

“近年来，我市坚持把小龙虾产业
作为推动农业供给侧结构性改革的标
杆产业、实施乡村振兴战略的示范产
业、富民强农的特色产业，强力推进虾
稻一、二、三产业融合发展。在市委、
市政府的支持和领导下，今年，‘潜江
龙虾’区域公用品牌价值为 251.8 亿
元，连续三年荣登行业榜首……”刘保
国面对镜头讲述着潜江小龙虾的故
事，介绍了潜江小龙虾养殖的地理优
势、产业发展情况等，并携手主播启动
了第一轮惊喜秒杀。

“没抢到！请刘总再来一波福利
秒杀！”“买到了！谢谢刘总！”“潜江的

小龙虾够味够地道，特好吃，我每次路
过潜江都会去吃。今天终于可以把美
味带回家了！”直播间内，弹幕不断，气
氛十分火暴。在网友的强烈要求下，
刘保国又携手主播开启了第二轮限量
秒杀。接二连三的订单，让主播欣喜
不已，连声道谢。

随后，章登华现身直播间，向网友
们介绍了“楚虾王”的背景、蒜蓉虾的
由来、潜江小龙虾菜系及小龙虾餐饮
品牌故事。专业人士的讲解，勾起了
网友浓厚的兴趣，也吊足了大家的胃
口，第三轮限量秒杀掀起了又一波抢
购高潮。

为了让直播间的网友们更深入直
观地了解潜江小龙虾加工制作的过
程，现场还连线了在“楚虾王”加工车
间的场外主播悠悠。网友们跟随主播
走近小龙虾生产线，开启了一段探秘
之旅。分拣、清洗、风干、负压消毒、包
装密封、打包装箱……整洁的生产车
间、卫生的加工工艺、规范的生产流
程，让每一包小龙虾看着都是那么“秀

色可餐”，网友们激动地大喊过瘾，直
呼看不够！

“虽然今天是咱们的小龙虾专场，
但我们也为大家准备了额外的惊喜。
那 就 是 我 们 的 虾 乡 稻 米 、秘 制 酱 料
等。正所谓虾稻共生、美味共享。请
大家关注小黄车里的产品链接，下单
还有优惠啊！”直播中，主播还积极推
荐虾乡稻米、油焖大虾秘制酱料等商
品，让网友们不仅一饱眼福，还要大饱
口福。

直播结束后，潜江市分公司进行
了盘点，当天全省观看直播总计 1.9万
人次，点赞 11.6 万次，产生订单 5565
笔，销售额达 16.18万元。

下一步，潜江市分公司将以电商
直播为契机，创新线上线下联动营销
模式，深入开展直播带货活动，多渠道
扩大小龙虾相关特色产品的销售规
模，将潜江小龙虾打造成为在全国具
有影响力的大单品，为推动潜江经济
发展、服务乡村振兴贡献邮政力量。

□李淑华

6 月 30 日，中国邮政农品无
锡阳山水蜜桃基地揭牌仪式在江
苏省无锡市阳山镇举行。阳山水
蜜桃基地占地 1000多亩，是中国
邮政在全国建立的 100个农产品
基地之一，旨在打造“原汁原味原
产地”的邮政农产品特色，培育

“邮政农品”品牌，推动地方特色
农业实现产业化升级，积极助力
农民增收，更好地服务乡村振兴
战略。

据了解，自 2016 年起，无锡
市邮政分公司就开始运作阳山水
蜜桃项目，在市农业农村局的指
导下，加强产销联系，利用“极速
鲜”全程冷链直运和邮乐电商平
台的线上渠道，为桃农提供“销
售+寄递”全方位营销服务，进一
步提升了阳山水蜜桃的知名度。

□李菱怡 赵丹于 摄影报道

本报讯 6 月 23 日上午，由江西省委、省政府主办的江西省脱贫攻坚总
结表彰大会在南昌召开。江西省邮政分公司农村电商团队荣获“江西省脱
贫攻坚先进集体”称号。

2015 年，江西邮政组建起一支敢闯、敢干，年轻朝气的农村电商队伍，
他们以“让江西优质农产品不再难卖”为服务使命，驻扎在江西各个贫困地
区、贫困村，用脚步丈量着江西的每一寸土地，传播电商理念，让家乡生态变
现，扶持志同道合的电商扶贫人，扛起抗疫助农重任，开辟扶贫爱心邮路，带
领千千万万困难群众通过邮政电商增收致富。6 年来，江西邮政农村电商
团队在全省建立了 657 个电商扶贫站点，打造出“老俵情”农品品牌，扶持对
接 573 个农民专业合作社，建设“老俵情”品牌产业基地 114 个，打造出 101
款“老俵情”品牌精品农品，帮助贫困户及农户销售农产品 5.44 亿元，带动
11.9万贫困人口受益增收。 □杨祺林

本报讯 （记者 方怀银） 今年以来，安徽省邮政分公司按照“七个有”
标准推进惠农合作项目落地，根据基地类型、基地产品种类、主导产品等进
行综合评审，确定了 5个省级农产品基地和 16个市级农产品基地。

安徽邮政以有方案、有产品、有主体、有立项、有仓储、有挂牌和有团队
“七个有”标准，推进基地选建标准化。制定农产品基地项目的运营及实施
方案，明确项目目标、重点工作及管控措施。规划基地农产品体系，围绕邮
政线上、线下销售渠道特性，推出常规款、促销款、福利款、衍生款等类型产
品。每个基地至少有 3家合作主体，签订有效期 2年及以上的惠农服务合作
协议。对 21 个农产品基地项目立项，与农民专业合作社、涉农企业签订合
作协议。通过“联、租、建”等方式，建设农产品基地田头仓、产地仓，形成相
对完善的仓储服务能力。成立基地项目运营团队，每个基地至少配备 3 人
以上的团队，明确分工，各负其责。

“首先，我要为大家介绍的就是来自吐鲁番的西州蜜 25 号，其果肉饱
满、肉质细腻、松脆爽口、入口即化、超脆超甜。老铁们，抓紧时间下单吧。”6
月 6 日在“辛巴团队”电商直播中，仅仅开播 1 分钟，销售量就达到 10 万单！
直播过程中，主播通过现场抽奖、送福利等与网友互动，整个直播间里气氛
热烈、好评如潮。主播的现场展示和介绍，吸引了一大波“粉丝”的目光，“买
买买”的评论一波接一波。

新疆维吾尔自治区吐鲁番市邮政分公司为做好惠农合作项目，主动服
务农民，6 月初与辛巴直播团队多次交流沟通，达成合作意向。借助“辛巴
团队”直播平台、客户、人员、技术等优势，通过“直播+带货”的方式，让鄯善
县农产品西州蜜 25号搭上直播销售“顺风车”，推广到全国各地。

吐鲁番市分公司高度重视此次电商合作，领导班子带领电商团队深入
位于鲁克沁的种植基地，顶着炎炎烈日在田间地头采摘、打包、装车，对哈密
瓜的品质、包装等严格把关。鄯善县邮政分公司组成帮扶小组，对接瓜农，
签订线上销售协议，保障瓜源供应充足。吐鲁番市分公司支撑部门更是每
日加班至深夜，确保发运及时顺畅。在哈密瓜长途运输过程中，吐鲁番市分
公司全程采用冷链运输车，确保哈密瓜保质保鲜。

截至 6 月 20 日，吐鲁番市分公司以直播方式销售哈密瓜 3.5 万单、140
吨，实现收入 70万元，助力农产品销售再上新台阶。 □冯琦淳

“千岛农品”背后的邮政人
——记浙江省淳安县分公司总经理、“千岛农品”共富促进会会长高星

潜江邮政：邮乐直播 欢乐一“虾”

阳山水蜜桃
“邮”你尝鲜

高星（左一）为淳安邮政主办的“千名村姑当主播”活动站台。 □王慧英 摄

江西邮政农村电商团队

荣获“江西省脱贫攻坚先进集体”称号

安徽邮政

以“七个有”标准建设 21个农产品基地

“辛巴”出手非同凡响

“我们要以满足人民群众对美好生活的需要为己任，通过入户走访，对
农户的生产生活情况进行全面调查了解，做到底数清、情况明，为后续开展
帮扶工作找准施策点、抓住着力点。”云南省曲靖市邮政分公司驻师宗县高
良乡纳非村的乡村振兴工作队队员梁朝文说。

在纳非村实现整村脱贫后，为巩固脱贫攻坚成果，接续推进脱贫地区发
展，5 月 18 日，曲靖市分公司乡村振兴工作队进驻纳非村，开启新一轮助农
帮扶工作。

进入 6 月，纳非村种植的西瓜开始成熟上市。但瓜农们喜忧参半，喜的
是地里的西瓜长势喜人，丰收在望；忧的是不知西瓜销往何处，能否卖出好
价钱。邮政驻村工作队与村委会干部一起，想方设法解决瓜农“销售难”的
问题。一方面，他们向当地党委、政府汇报，寻求帮助；另一方面，通过微信
朋友圈转发销售信息，上架“邮乐小店”进行线上推广，联系大型超市、水果
批发商组织批销，动员一切可以动员的力量进行宣传和销售。在曲靖市分
公司的支持下，通过开展农特产品进食堂、进超市、进学校、进企业、进厂矿、
进社区活动，累计为纳非村销售西瓜 48吨。

为了有效解决“销售难”这一困扰纳非村产业发展的痛点，邮政驻村工
作队将打造线上线下销售新模式作为下一步工作的重点。他们精选出当地
特色农产品薏仁米、野生橄榄、金银花、蜂蜜等产品，注册了高良乡繁生种养
殖专业合作社商标，统一设计、制作了商标贴和产品外包装，利用邮政渠道
大力进行宣传推广。同时，将部分优质农特产品上线淘宝网店，让更多的消
费者了解、认识纳非绿色原生态农特产品。

为了提高纳非村产业发展的内生动力，邮政驻村工作队也在积极谋划
产业升级之路。根据特色农产品的产量及销售情况，筹集资金配备深加工
设备，将初级农产品加工为干果、果汁、橄榄油等高附加值产品；建设农村物
流体系，打造更为高效、完善的农产品产业链，为更多农户创造再创业和创
收的机会，为纳非村实现乡村振兴插上有力的翅膀。 □杨继刚

乡村振兴工作队进驻纳非村

本报讯 6月 24日，山西省吕梁市邮政分公司与吕梁市现代农业发展服
务中心、邮储银行吕梁市分行举行座谈会，重点围绕地方政府服务“三农”政
策支持与邮政惠农项目推进发展做好支撑，破解农业经营主体“融资难”“销
售难”“物流难”的“三难”问题，持续推进合作社发展、邮政惠农、快递业务、
惠农贷款等方面进行了讨论交流。

今年以来，吕梁市分公司积极与市现代农业发展服务中心、吕梁市分行
对接，联合出台了《2021 年吕梁市惠农合作项目实施方案》《关于进一步推
进 2021 年吕梁市惠农合作项目走访工作的通知》，明确由市现代农业发展
服务中心负责统筹协调、日常指导、政策扶持、信息提供，吕梁市分公司和吕
梁市分行为农民专业合作社、家庭农场、个体农户提供金融贷款、寄递、电
商、保险深度整合的综合服务。目前，吕梁邮政惠农专班共走访了 3411 家
农民专业合作社，发放农民丰收卡 211张。 □李潇

吕梁市分公司

政企合力推进惠农合作项目落地


